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LA INTELIGENCIA EMOCIONAL DE
LAS VENTAS

| ¢ Tus equipos comerciales estan listos para

C A N A D E | conectar con proposito, creatividad y empatia?

Presentamos un curso practico, creativoy
Miguel L'—aUSéS transformador que combina Design Thinking e
inteligencia comercial con Inteligencia
Emocional para revolucionar la forma en que
vendemos, comunicamos y nos relacionamos
con nuestros clientes.
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www.miguelllausas.com



Modalidad O Metodologia expositiva, Practica e

, interactiva apoyado con
en Linea 200m Estructuras Liberadoras

Miguel |_|_ausés

www.miguelllausas.com

Encuéntralo en:

% Miguel Liousas

Conoce nuestro trabajo dia a dia N
en video e imagenes en

CANADEVI’



¢Qué lograran tus equipos?
- Disenar procesos comerciales adaptados a su entorno y
perfil.
« Comunicar con impacto: efectiva y afectivamente.
- Detectar necesidades reales y responder con soluciones
creativas.
- Integrar valores humanos en cada interaccion comercial.
- Potenciar su marca personal y prospeccion digital 24/7.
« Cerrar ventas con inteligencia, conexion y proposito.

Percepcion
Reaccion

_Conexion

New Way

1-inteligencia comercial “Antecedentes y objetivos”
2- Creatividad y conexion con mi proyecto comercial.

3-Comunicacion efectiva y afectiva Informacion que conecta. ((Como y qué comunicamos para conectary lograr
nuestros objetivos?)

4-Solucion de objeciones y percibir necesidades de nuestros clientes.
5-Inteligencias para persuadir - CONECTAR.
6-Valores humanos en la inteligencia comercial.

7-Presentaciones efectivas y dirigidas con inteligencia comercial.
(percepcion, adaptacion y reaccion comercial).

8-Prospeccion permanente y diseno de nuestro proceso comercial de acuerdo a nuestro entorno.
9-Marca personal y su promocion en redes (prospeccion 24/7)
10-Técnicas de venta con inteligencia comercial.

11- CIERRE: Evaluacion Individual comercial.
(actividad creativa: Detectar nuestras fortalezas, debilidades y areas de oportunidad comercial)
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Desde la creatividad aplicada al proyecto comercial hasta
técnicas de cierre, objeciones, prospeccion y presentaciones
efectivas, cada sesion es una experiencia vivencial que
transforma la forma de vender.
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Este curso es ideal para empresas que buscan elevar su
cultura comercial, fortalecer vinculos con sus clientes y
formar equipos que conectan desde lo humano.

Junio 16, 17,y 18 @
10:00a 12:00

hora CDMX 200Mm

precio normal $899.00
Constancia de participacion con valor preCiO CANAD EVI $ 699 OO
curricular !
Registro SEP CONOCER /STPS + Promocion Grupos 3X2

Formato DC-3 STPS
precios incluyen impuestos

Humanizando nuestro proceso comercial a través de la
CREATIVIDAD Yy la inteligencia emocional

Informacion y contacto:

[=] g [m] -
i'% \\ karen.paredes@canadevi.com.mx
EES A NADE WD 56-1574-7719
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