7° Consejo Directivo
Comisién INNOVACION

Titular de la comisioén Lic. Carlos Garza Herrera

~

CANADEVT




NN & T

Foro TENDENCIAS

Se llevd a cabo el pasado 7 de noviembre
el 1er Foro Tendencias
Donde se habld de las Herramientas digitales para

R0 TENDENCIAS R

BY 4S + CANADEVI En este participaron:

EL FUTURD DE LAS VENTAS: » Koritza Beneditt. Directora de Servicios Digitales 45
HERRAMIENTAS DIGITALES «  Gerardo Gémez. Vicepresidente de HipoTK
PARA MEJORAR TUS VENTAS «  Andrés Errejon. CEO de WIGGOT

ADRIAN HIDALGO
Chief Commercial Officer 4S

Con una audiencia de 418 usuarios conectados se
levantd la encuesta para mejorar las proximas

INVITADOS ESPECIALES: sesiones.

KORITZA BENEDITT ANDRES ERREJON
Directora Servicios Digitales 45 CE0 A wiggot

9ERAR‘?°G°MEZ 07 NOVIEMBRE = REGISTRO:
12:00 - 2200 PM. | HTTPS:/BIT.LY/3QENR40

Inmobiliarios ,q" -
L hipoTK
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Principales temas en la sesion Tréfico y Usuarios

. G ) . G ) . G ) - G )
(£ (o (o) o)
FACEBOOK YOUTUBE TIKTOK INSTAGRAM
HO;IS2A°L/°MES NOR-A?:/I‘.:MES HO:A:S}ZLO/I:ES NORAOS.ZGL MES
89.7 80.6 462 37.8
MILLONES MILLONES MILLONES MILLONES
DE USUARIOS DE USUARIOS DE USUARIOS DE USUARIOS
1 de cada 4 usuarios de intfernet

AD REACH AD REACH AD REACH AD REACH

68.5% 61.6% 35.2% 28.9% descubre nueva marcas,

poggﬁou Pogélﬁén Poggﬁt‘)u POELEALCA:.ON productos y servicios mediante

TOTA! o .
anuncios en redes sociales
L ) \_ ) \_ ) \_ )
Razones de uso del internet
Sl Canales para investigacion

INVESTIGAR COMO HACER ALGO 72.2% de mGrCGS/prOd UCfOS
MANTENERSE EN CONTACTO CON FAMILIA Y AMIGOS 69.6%
NOTICIAS Y EVENTOS RELEVANTES 64.4% #1 REDES SOCIALES |
EDUCACION Y ESTUDIO 63.7% Buscadores

VER PELICULAS, PROGRAMAS Y VIDEOS 63.7% Sifios Web m
63.1% —
611% S e oporin e T
56.1% T —
52.4% k il
48.4%
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Estrategia Digital

EL VISITANTE SE LES VOY A DAR
SORPRENDE DE LA UNA
CONVERSACION: OPORTUNIDAD:
PODRIA VER UN ACEPTO ENTRAR A
POCO MAS PRUEBA UN RATO

GENERAMOS
CONTENIDO Y LES
DA CURIOSIDAD DE

DAR CLIC: VIRAL

ESTE CONTENIDO
ME SIRVE, PARECE

Disefo QUE ME
Afractivo CONOCEN: VALOR

Estructura Enfoque ~
Longitud %5
% % SON BUENOS
v.. @ ESTOS WEYES,
. < Vozy Call to CREO QUE CONFIO
. =& Tono Action EN ELLOS: QUIERO
v SABER MAS
L
ME HAN
AYUDADO TANTO
QUE SIENTO UNA
Io;r?:‘:::csul(:l 2:::'::::; U;A guiép va'dirigido? gCémq voy a iptegrar mi menfcie? ¢Cudl es la plataforma mas Vf?r\flgfg\lAerELr:ET A
oo e suario o inversionista, etapa Usuario o inversionista, etapa de vnfla a adecuada?
’ de vida a la que corresponde la que corresponde, hébitos o un estilo de Facebook, Instagram, WhatsA
roducto, resolver dudas g ey 9 i : 4 gram; PP
P ¢ S hébitos o un estilo de vida. vida. Mail o Meet.
afraer visitas.
Planeacién Ejecucion Accién




Tendencias

Multiplataformas (adaptarse a todo tipo de
clientes zoom, meet, teams, whatsapp)

Virtual Showings Discurso de ventas preparado y adaptado a

medios digitales

Materiales de venta virtuales adaptados para
mostrar en pantalla o mandar whatsapp

Brand Mascot Influencers en el Real Estate

Elige tu depa en linea
Empresas Proptech

Property technology

Videollamadas Inteligencia artificial

Chatbox personal
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HIPOTK

B2B

Plataforma con diversos
perfiles para nuestros
desarrolladores aliados.

Desde el Marketplace,
podran ofertar inmuebles,
administrar y dar seguimiento
a todo el proceso.

Customizamos la experiencia
y nos adaptamos a los
tiempos de respuesta

Te permite un proceso rapido,

Empoderamos a los mejores Desarrolladores Inmobiliarios, para promover sus inmuebles
y comercializarlos por medio de nuestro financiamiento online y en sitio.

B2C

Plataforma para el
seguimiento a tus clientes.

Automatizacion

através de un onboarding
digital con validacion facial,
sin requerir de una firma
autografa.

Seguimiento oportuno
durante todo el tramite.

Capacidad para originar un
financiamiento en 25 dias.
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HIPOTK

Etapas del cliente hipoTK
en su financiamiento

ELIGE
el inmueble
INVIERTE que quiere RECIBE
el 33% comprar. nuestra asesoria
del monto para escriturar
a financiar. su inmueble.

ADQUIERE
el financiamiento.

DISFRUTA

su inmueble.
iYa es dueno!
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WIGGOT

Wiggot es una plataforma cerrada o exclusiva para asesores

v inmobiliarios. Contamos con una bolsa inmobiliaria que genera
negocios a todo tipo de asesores y desarrolladores por medio de
nuestras herramientas.

Bolsa
03 inmobiliaria +10,000
+25,000 imi
e o requerimientos
£ asesores publicados
+26,000

oportunidades de
negocio generadas
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WIGGOT

¢Como funciona el
crowdselling en Wiggot?

Wiggot es el vinculo entre comprador y vendedor.

El vendedor llega al comprador por medio del asesor
inmobiliario o de forma directa:

Inmobiliarias /

eSitio web de nuestros e Sitios web de otros asesores & Asesores independientes
asesores Wiggot

e Fichas técnicas e Wiggot.com (comunidad de Mssisinkiahi bt I
personalizadas asesores) :

e Portales de clasificados

CANADEVF
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Foro Tendencias
Resultados de la audiencia

¢ Que calificacion darias a la

¢Fue atil la informacion que hoy te ) »
informacion hoy presentada

presentamos?

Resultados
5l.-128 Muy buena.- 81
NO.-1 Buena.- 45
Regular.- 2
Mala.- 1
Calidad de los expositores ¢Horario y dia les parece
adecuado?
Conocen de servicios digitales .- 64 Fue el adecuado.- 111
Me gustaria conocer a mas expertos.- 15 Es muy largo.- 11
Transmiten muy bien sus conocimientos.- 50 Me gustaria mas tiempo.- 7
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Proximo Foro Virtual
28 NOVIEMBRE 2023

INNOVACION EN LA CONSTRUCCION
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